CỘNG HÒA XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM
Độc Lập – Tự Do – Hạnh Phúc

HỢP ĐỒNG NGUYÊN TẮC
Số: FM-[Ngoc Thom]-0001/HĐNT-2022/ HĐMB

· Căn cứ Bộ Luật Dân Sự của Quốc Hội nước Cộng hoà xã hội chủ nghĩa Việt Nam số 33/2005/QH11 ngày 14 tháng 6 năm 2005.
· Căn cứ Luật Thương mại của Quốc Hội nước Cộng hoà xã hội chủ nghĩa Việt Nam số 36/2005/QH11 ngày 14 tháng 6 năm 2005.
· Căn cứ chức năng hoạt động, nhu cầu và thỏa thuận của hai Bên.

Hôm nay, ngày 01 tháng 01 năm 2022, chúng tôi gồm:
BÊN MUA	:	CÔNG TY TNHH THƯƠNG MẠI LARIA
Đại diện bởi ông	: 	ĐỖ DUY HẢI                          			Chức vụ:  GIÁM ĐỐC
Địa chỉ công ty	:    496 – 496A – 496B Nguyễn Thị Minh Khai, Phường 2, Quận 3, TP. Hồ Chí Minh
Điện thoại	:	0982972428
Mã số thuế	: 	0312461711
Giấy ĐKKD số	:	0312461711  - Ngày 14 Tháng 05 Năm 2020 , Thay đổi lần thứ 4
(gọi tắt là “Bên A”)  

BÊN BÁN	      : CÔNG TY TNHH MTV TM VÀ DV NGỌC THƠM
Đại diện bởi          : (Ông) ĐẶNG XUÂN NGỌC		  Chức vụ: Giám Đốc
Địa chỉ công ty     : 12/14/18 Đường 49, KP 7, P.Hiệp Bình Chánh,TP.Thủ Đức,TP.HCM
Điện thoại             : 028.6290 6631	Fax: 028.6290 6624	
Mã số thuế	      : 0309391503
Giấy ĐKKD          : 0309391503, Đăng ký thay đổi lần 10 ngày 09/11/2021
Tài khoản số          : 1027349624 
Tại Ngân hàng       : Vietcombank – CN Đông Đồng Nai
Tên chủ tài khoản  : CÔNG TY TNHH MTV TM VÀ DV NGỌC THƠM
(gọi tắt là ‘’Bên B’’)
[bookmark: _GoBack](Các bên nêu trên sau đây sẽ được gọi riêng là “Bên” và gọi chung là “Các Bên”)

CƠ SỞ KẾT LẬP HỢP ĐỒNG
(A) XÉT VÌ Bên B bảo đảm và cam kết với Bên A rằng: Bên B là một công ty được thành lập hợp pháp theo giấy đăng ký kinh doanh được ghi tại phần đầu của Hợp đồng, có đủ các loại giấy phép cần thiết để được phép kinh doanh, phân phối, sản xuất các sản phẩm do Bên B sản xuất, phân phối theo qui định pháp luật của nước Cộng Hòa Xã Hội Chủ Nghĩa Việt Nam.
(B) XÉT VÌ Bên B cam kết hoàn toàn chịu trách nhiệm trước người tiêu dùng và các cơ quan quản lý Nhà nước về nguồn gốc xuất xứ, khối lượng, chất lượng sản phẩm, tiêu chuẩn về an toàn vệ sinh thực phẩm, không tồn tại các chất độc hại trên sản phẩm gây hại đến sức khỏe và tính mạng con người, tem phụ, hàng hóa phù hợp với các qui định pháp luật hiện hành đối với các sản phẩm, hàng hóa mà Bên B sẽ bán cho Bên A.
(C) XÉT VÌ Bên B muốn bán các sản phẩm, hàng hóa và Bên A muốn mua các sản phẩm này của Bên B để bán tại cửa hàng của Bên A.
(D) XÉT VÌ Bên B và Bên A mong muốn hợp tác chặt chẽ nhằm tối ưu hóa doanh thu và sự phát triển trên thị trường cho cả hai Bên.
DO VẬY, NAY CÁC BÊN THỎA THUẬN VÀ KÝ KẾT HỢP ĐỒNG NGUYÊN TẮC NÀY (gọi tắt là: “Hợp đồng”) VỚI CÁC ĐIỀU KHOẢN VÀ ĐIỀU KIỆN NHƯ SAU:
Loại giao dịch : [Hàng ký gửi hoặc mua để bán ]
Loại sản phẩm được cung cấp ("Hàng Hóa") : [………….]

ĐIỀU 1: HÀNG HÓA
1.1 Hàng hóa: Bên B cung cấp cho Bên A những mặt hàng nằm trong danh sách đính kèm theo hợp đồng này (gọi tắt là “hàng hóa), là một phần không thể thiếu của hợp đồng. Khi Bên B có thêm sản phẩm mới, Bên B gửi bảng chào giá chính thức qua Bên A, kèm theo các điều kiện về quy cách, bảo quản, mã hàng.
1.2 Quy cách: Hình thức – trạng thái – màu sắc bên ngoài của hàng hóa: hàng mới 100%, có xuất xứ rõ ràng về nơi sản xuất, nhà nhập khẩu, hạn sử dụng, vv… và phù hợp với các tiêu chuẩn, qui định về hàng hóa được phép kinh doanh, lưu hành theo các qui định pháp luật được áp dụng hiện hành. 
1.3 Đóng gói: Hàng hóa được đóng gói theo tiêu chuẩn của nhà sản xuất, có đầy đủ các thông tin về hàng hóa theo quy định
ĐIỀU 2: CHIẾT KHẤU, CHI PHÍ , HỖ TRỢ
	A.CHIẾT KHẤU
	 
	 
	 

	1. Chiết khấu cho hóa đơn đầu tiên cho sản phẩm mới
	10 % 

	2. Chiết khấu doanh số 
	1% không điều kiện, thu vào cuối năm tài chính

	B.HỖ TRỢ
	 
	 
	 

	1. Hỗ trợ khai trương cửa hàng mới
	10%  cho đơn hàng đầu tiên CH khai trương

	2. Hỗ trợ khuyến mãi hàng năm
	Thỏa thuận theo thời điểm

	3. Khuyến mại dịp Lễ, Tết
	Thỏa thuận theo thời điểm

	4. Hỗ trợ sinh nhật
	10 % đơn hàng đầu tiên vào tháng sinh nhật.



ĐIỀU 3: QUY CÁCH CHẤT LƯỢNG, GIÁ CẢ
3.1 Bên B cam kết cung cấp hàng hóa đúng chất lượng, quy cách với nội dung đăng ký trên bao bì, đúng với quy cách được thể hiện trong thư báo giá và sản phẩm mẫu, catalogue giới thiệu hàng hóa. Tất cả những thay đổi về đơn giá, quy cách, chất lượng hàng hóa phải được thông báo chính thức bằng văn bản cho Bên A trước 30 (ba mươi) ngày làm việc.
3.2 Hàng hóa của Bên B phải có đầy đủ giấy chứng nhận về tiêu chuẩn chất lượng, được cấp bởi các cơ quan liên quan có thẩm quyền theo qui định pháp luật hiện hành.
3.3 Bên B cam kết hoàn toàn chịu trách nhiệm trước người tiêu dùng và các cơ quan quản lý Nhà nước về nguồn gốc, xuất xứ, khối lượng, chất lượng, các tiêu chuẩn về an toàn vệ sinh thực phẩm, tem phụ, v.v… của hàng hóa, phù hợp với các qui định pháp luật được áp dụng hiện hành.
3.4 Bên B giao hàng cho Bên A theo đúng chất lượng, số lượng, trọng lượng, qui cách mẫu mã và giá cả hàng hóa đã được thoả thuận giữa Các Bên theo từng thời điểm và theo các nội dung cam kết chung tại hợp đồng này. Bên B cam kết duy trì giá bán trên phụ lục cho Bên A trong vòng 12 tháng kể từ khi hợp đồng có hiệu lực.
3.5 Số lượng, chủng loại, giá cả và thời gian giao nhận hàng hóa phải được ghi cụ thể trong từng đơn đặt hàng. Đơn đặt hàng phải được gửi trực tiếp hoặc bằng email bảng scan đơn đặt hàng, bằng fax và phải có chữ ký xác nhận của đại diện Bên A hoặc người được Bên A ủy quyền đại diện, thay mặt Bên A. Trong trường hợp Bên A đặt hàng qua điện thoại thì chỉ có người được ủy quyền của Bên A mới có đủ thẩm quyền đặt hàng (Bên A có trách nhiệm thông báo cho Bên B bằng văn bản về người được ủy quyền đặt hàng của Bên A). Số lượng hàng hóa cụ thể của mỗi đơn đặt hàng sẽ được Các Bên xác định theo từng đơn đặt hàng mà Bên A gởi cho Bên B trước mỗi lần giao nhận, thể hiện cụ thể tại đơn đặt hàng của Bên A theo mẫu đơn đặt hàng được đính kèm hợp đồng này.
3.6 Hàng hóa phải có nhãn chính và nhãn phụ theo đúng quy định của pháp luật Việt Nam, nếu không Bên B có quyền từ chối nhận Hàng hóa.

ĐIỀU 4: PHƯƠNG THỨC GIAO NHẬN HÀNG VÀ XUẤT HÓA ĐƠN
4.1 Bên B cam kết sẽ xác nhận đơn hàng và phản hồi đơn hàng trong vòng 04 tiếng, và Bên A sẽ tiến hành giao hàng cho bên B vào ngày T+3, tính từ thời điểm nhận đơn hàng bằng email hoặc fax, nếu giao trễ hơn thì phải báo trước ngay khi xác nhận đơn hàng cho bên A. Bên B cam kết giao hàng cho Bên A đến địa chỉ kho hàng hoặc địa điểm giao hàng do Bên A quy định trong nội thành Thành phố Hồ Chí Minh.
4.2 Bên A gởi đơn đặt hàng qua email từ 08 giờ đến 17 giờ từ thứ 2 đến sáng thứ 7 hàng tuần. Bên B giao hàng buổi sáng từ 8 giờ đến trước 6 giờ sáng.
4.3 Bên B cam kết kiểm tra hàng hóa trước khi giao để bảo đảm giao đúng chủng loại, chất lượng, qui cách hàng hóa và thời gian giao hàng theo đơn đặt hàng của Bên A. Bên A sẽ kiểm tra số lượng, chất lượng, qui cách hàng hóa căn cứ theo đơn đặt hàng và tiêu chuẩn, chất lượng hàng hóa khi nhận hàng và ký xác nhận việc giao nhận hàng hóa giữa Các Bên. Các Bên thống nhất rằng việc giao và nhận hàng hóa theo đơn đặt hàng của Các Bên chỉ được xác nhận là hoàn thành khi đại diện giao, nhận hàng của Các Bên cùng ký xác nhận việc giao nhận hàng hóa theo đơn đặt hàng.
4.4 Trong trường hợp Bên B không trực tiếp giao hàng được cho Bên A mà phải giao hàng thông qua các hãng vận tải thì sau khi nhận hàng Bên A phải gửi fax hoặc email thông báo cho Bên B để xác nhận việc nhận hàng và làm cơ sở cho việc thanh toán công nợ giữa Các Bên. Trong trường hợp Bên B không nhận được thông báo của Bên A về việc nhận hàng theo Đơn đặt hàng, Bên B sẽ xem như Bên A đã nhận đầy đủ hàng hóa theo đơn đặt hàng
4.5 Khi giao hàng, Bên B phải xuất trình đơn đặt hàng hợp lệ, và phải xuất hóa đơn thuế giá trị gia tăng cho Bên A ngoại trừ trường hợp Bên A có yêu cầu Bên B xuất hóa đơn thuế vào một thời điểm khác phù hợp với qui định pháp luật.
4.6 Bên B chịu mọi chi phí để thực hiện giao, nhận lại hàng đến hoặc đi từ các địa điểm kinh doanh của Bên A và chịu trách nhiệm bốc xếp Hàng hóa vào vị trí Bên A chỉ định tại địa điểm giao, nhận lại hàng
ĐIỀU 5: ĐỔI TRẢ HÀNG
5.1 Bên A có quyền đổi trả hàng trong những trường hợp sau đây:
a) Hàng giao kém chất lượng, hàng bị lỗi, hư , dập, không có độ tươi
b) Hàng hóa đóng gói sai quy cách, không có nguồn gốc xuất xứ rõ ràng;
c) Giao hàng dư hoặc thiếu so với đơn đặt hàng, hàng giao nhưng không có đơn đặt hàng của Bên A
d) Hàng bán chậm hoặc không bán được nhưng không quá 10% giá trị tổng đơn hàng trong tháng đó
e) Hàng hoá gần hết hạn sử dụng nhưng không quá 10% giá trị tổng đơn hàng trong tháng đó và báo cận date 3 ngày
5.2 Hàng hóa đổi trả trong trường hợp (a), (b) và (c) Bên A phải thông báo cho Bên B trong vòng 24 giờ (hai mươi bốn giờ) kể từ khi nhận hàng thì bên B phải hủy hóa đơn đã xuất và xuất lại hóa đơn khác đúng với lượng hàng hóa mà Bên A thực nhận hoặc giao hàng bổ sung ngay trong ngày.
5.3 Hàng đổi trả trong trường hợp (d), (e), Bên A sẽ thông báo cho Bên B biết trước 01 ngày và Bên B có trách nhiệm nhận lại Hàng Hóa bán chậm trong thời gian tối đa là cùng ngày, hoặc ngày T+ 3 kể từ ngày Bên A thông báo trước và Bên A sẽ cấn trừ công nợ. Trừ trường hợp có thỏa thuận khác, quá thời hạn nêu trên mà Bên B không đến nhận lại Hàng hóa, Bên B được xem từ bỏ quyền sở hữu đối với Hàng hóa hoàn trả và không được nhận tiền Hàng hóa thanh hay yêu cầu bên A bồi thường. Bên A có quyền hủy bỏ hàng hóa này theo cách thức hợp lý. Trường hợp phát sinh chi phí để hủy bỏ hàng hóa nêu trên, bên B phải hoàn trả cho bên A chi phí hủy bỏ theo này theo chứng từ thanh toán bên A cung cấp
5.4 Khi thời hạn của Hợp đồng hết mà chưa được gia hạn bởi hai bên, bên A sẽ trả lại những hàng chưa bán được cho bên B tại các địa điểm kinh doanh của bên A

ĐIỀU 6: PHƯƠNG THỨC& THỜI HẠN THANH TOÁN
6.1   Hình thức thanh toán: Bằng chuyển khoản 
6.2   Thời hạn thanh toán: Sau khi đơn hàng được xác nhận, Bên B sẽ giao hàng và xuất hóa đơn GTGT đơn hàng đó cho Bên A. Hai Bên chốt công nợ vào ngày 30 hàng tháng. Bên A đối chiếu với bên B từ ngày 1 đến ngày 5 và thanh toán trong vòng 5 ngày làm việc kế tiếp.

ĐIỀU 7: TRÁCH NHIỆM CỦA BÊN A
1. 
2. 
3. 
4. 
5. 
6. 
7. 
7.1. Bên A có trách nhiệm kiểm tra, xác nhận và bảo quản đúng điều kiện bảo quản số hàng mà Bên B giao. Bên B được phép kiểm tra điều kiện bảo quản hàng hóa của Bên A đối với các sản phẩm Bên B đang mua bán với Bên A.
7.2. Bên A có trách nhiệm hợp tác, tạo điều kiện để Hàng hóa của Bên B bày bán trong các cửa hàng của Bên A và thực hiện nhanh nhất các chương trình hỗ trợ bán hàng mà Bên B đưa ra.
7.3. Khi có chương trình khuyến mãi, Các Bên phải thống nhất trước khi triển khai thực hiện và phải áp dụng toàn hệ thống của Bên A. Các chương trình này phải được Phòng thu mua của Bên A bàn bạc trực tiếp với Bên B.
7.4. Trong trường hợp Bên B vi phạm các quy định trong Hợp đồng, Bên A sẽ lập biên bản ghi rõ nội dung vi phạm có xác nhận của hai bên để làm căn cứ xử phạt và bồi thường thiệt hại (nếu có), và mức phạt vi phạm hợp đồng là 8% giá trị hàng hóa 
7.5. Thực hiện nghiêm túc các nội dung cam kết của Bên A tại Hợp đồng này.
ĐIỀU 8: TRÁCH NHIỆM CỦA BÊN B
8.1 Bên B cam kết và có trách nhiệm giao Hàng hóa theo đúng các nội dung được cam kết tại Hợp đồng, Đơn đặt hàng, Bên B phải đảm bảo cung cấp hàng hóa cho Bên A với giá cạnh tranh.
8.2 Bên B cam kết giải quyết ngay và chịu trách nhiệm hoàn toàn đối với các trường hợp phát sinh khiếu nại của khách hàng đối với Hàng hóa của Bên B và/hoặc các trường hợp xử lý của cơ quan chức năng liên quan đến Hàng hóa của Bên B cung ứng, và chi trả các chi phí phát sinh liên quan đến việc khiếu nại, bồi thường cho khách hàng và/hoặc các chi phí xử lý, phạt vi phạm từ cơ quan nhà nước có thẩm quyền đối với việc vi phạm về Hàng hóa của Bên B, không làm ảnh hưởng đến uy tín và hoạt động kinh doanh của Bên A.
8.3 Trường hợp hàng hóa giao thiếu hoặc bị lổi, bên B phải giao bổ sung số lượng hàng bị thiếu, bị lổi trong vòng 4 tiếng kể từ thời điểm hai bên xác nhận số lượng hàng này.
8.4 Trong trường hợp có bất kỳ bất thường về chất lượng Hàng hóa, Bên B phải thông báo ngay cho Bên A và phải tiến hành ngay việc kiểm nghiệm chất lượng Hàng hóa bất thường và chịu mọi chi phí thu hồi Hàng hóa từ các địa điểm kinh doanh của Bên A
8.5 Bên B có trách nhiệm chủ động thông tin ngay cho Bên A khi xảy ra sự cố có thể ảnh hưởng đến chất lượng Hàng hóa và phối hợp chặt chẽ với Bên A trong việc giải quyết sự cố, tuyệt đối không che giấu sự cố gây ảnh hưởng đến chất lượng Hàng hóa, quyền lợi người tiêu dùng và uy tín của Bên A. Khi nhận phản ánh từ Bên A về chất lượng hàng hóa, Bên B có trách nhiệm gửi văn bản phản hồi (giải trình nguyên nhân, hành động khắc phục…) trong vòng 48 giờ


ĐIỀU 9: NHỮNG ĐIỀU KHOẢN CHUNG
9.1 Hợp đồng này có thời hạn hiệu lực 12 tháng kể từ ngày ký (trừ trường hợp bị chấm dứt trước thời hạn được thỏa thuận trong hợp đồng này). Khi hợp đồng hết hạn, nếu hai bên vẫn có khả năng và nhu cầu nhưng không kịp tái ký hợp đồng mới thì hợp đồng này sẽ được gia hạn thêm 12 tháng.
9.2 Trong khi thực hiện Hợp đồng nếu có bất kỳ phát sinh vấn đề mới cần thay đổi và/hoặc bổ sung, Các Bên sẽ cùng nhau bàn bạc để thống nhất, cùng lập và ký kết phụ lục bổ sung. Các Bên thống nhất rằng: mọi sửa đổi, bổ sung, thay đổi các nội dung Hợp đồng chỉ có hiệu lực khi có sự thống nhất thay đổi từ Các Bên và phải được thể hiện bằng văn bản ký kết hợp lệ của Các Bên, 
9.3 Trong quá trình thực hiện Hợp đồng, nếu có khó khăn phát sinh thì Các Bên sẽ cùng nhau bàn bạc trên tinh thần hợp tác và cùng có lợi. Nếu có sự tranh chấp giữa Các Bên mà không thể giải quyết qua thương lượng thì Các Bên sẽ đưa vấn đề tranh chấp ra tại Tòa án Thành phố Hồ Chí Minh để giải quyết tranh chấp theo quy định của luật pháp Việt Nam, và Bên vi phạm sẽ có trách nhiệm bồi thường và thanh toán toàn bộ chi phí pháp lý bao gồm chi phí chi trả cho luật sư, án phí, phí thi hành án cho Bên bị vi phạm.
	Hợp đồng được lập thành 02 (hai) bản, mỗi bên giữ 01 (một) bản, có giá trị pháp lý như nhau.


              ĐẠI DIỆN BÊN A	ĐẠI DIỆN BÊN B
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CỘNG HÒA XÃ HỘI CHỦ NGHĨA VIỆT NAM
Độc lập – Tự do – Hạnh phúc
THƯ THỎA THUẬN ĐẠO ĐỨC KINH DOANH
Kính gửi Quý đối tác,
Công ty TNHH Thương mại Laria (Sở hữu thương hiệu Farmers Market) kính gửi đến Quý đối tác đề nghị thỏa thuận về đạo đức kinh doanh trong các hợp tác với chúng tôi. Nhằm đảm bảo môi trường kinh doanh của công ty chúng tôi luôn đúng mực về đạo đức, chúng tôi mạn phép đề nghị Quý đối tác cùng cam kết với chúng tôi như sau:
1. Không đề nghị tặng quà, trích hoa hồng (bằng tiền hay hiện vật) cho riêng nhân viên của Farmers Market.
2. Nếu Quý đối tác nhận được đề nghị tặng quà, trích hoa hồng (bằng tiền hay hiện vật) từ nhân viên của Farmers Market, Quý đối tác vui lòng từ chối hợp tác và thông báo cho chúng tôi qua đia chỉ email như sau:
2.1 Ông Đỗ Duy Hải – CEO
Email: hai.do@farmersmarket.vn
2.2 Ông Võ Thanh Lộc – CMO
Email: loc.vo@farmersmarket.vn
Chúng tôi cam kết sẽ xử lý đến nơi đến chốn nhân viên vi phạm và đánh giá cao sự phối hợp của Quý đối tác trong việc trong sạch hóa môi trường kinh doanh của hai bên.
3. Nếu có giao dịch không chính thức bằng cách nhận/tặng quà, thưởng tiền, trích phần trăm hoa hồng,… (bằng tiền hoặc hiện vật) mà không có sự đồng ý bằng văn bản của công ty chúng tôi từ bất kỳ thông báo nào, chúng tôi sẽ chấm dứt hợp đồng với nhà cung cấp đó. Đồng thời, sẽ tiến hành không thanh toán công nợ đối với nhà cung cấp vi phạm thỏa thuận đạo đức giữa hai bên.
Xin vui lòng đề cử người có trách nhiệm (Giám đốc hoặc người đại diện theo pháp luật) đọc thư này và ký xác nhận như một cam kết hợp tác lâu dài với Farmers Market.
Rất mong nhận được sự hợp tác của Qúy đối tác.

Trân trọng.
  TP.HCM ngày 01 tháng 09 năm 2022
Đại diện Công ty TNHH Thương mại Laria		       Nhà cung cấp xác nhận đồng ý với thỏa thuận 
          (Ký tên & đóng dấu)
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